Инструкция Агента

1. С ЧЕГО НАЧАТЬ?
Просто позвоните по  телефону, сообщите, что желаете стать Агентом, ответьте на вопросы. 
e-mal: info@sanitar.ru
Тел. 8-800-201-85-11
Адрес: г. Москва, АО Зеленоград, 2-й Западный пр. 1, стр. 1

Контактное лицо Кузнецов Валерий Викторович.
2.ЧТО НУЖНО ЗНАТЬ?
1. Что такое демонстрационные системы NATIONAL. 
Технические характеристики.
 
2. Желательно знать, как выглядят стенды «в живую», чтобы в полной мере представлять себе их функциональность. 
Возможно, вы уже с ними работаете, тогда внимательно изучите функциональные возможности с помощью раздела Технические характеристики. 
 
Если вы его никогда не видели, то для этого вы можете: 

- посетить организацию, которая в вашем городе приобретала 
сборно-разборные стенды,
в этом случае, необходимо сообщить менеджеру, что вам необходимо знать,
 есть ли в городе организации, приобретавшие стенды NATIONAL, 
название одной из них и ее адрес

- заказать демонстрационный образец
 
3. Рекламные материалы с изображениями стендов должны быть цветными. 
Цвета должны быть яркими. Для распечатки рекламных материалов можно 
обратиться в рекламную фирму или в компанию оперативной полиграфии. 
 
4. Составьте свою краткую презентацию, опираясь на план и информацию, изложенную на сайте. В презентации необходимо указать торговую марку- демосистемы NATIONAL (стенды РОСИ),  
сайты www.rosi.ru,  www.1-11.ru,  www.DOU.ru,www.sanitar.ru, 
 
5. Если в процессе подготовки презентации появятся вопросы, звоните и задавайте их менеджерам. 


6. Если потенциальный клиент в процессе беседы задаст вопросы, на которые у вас нет ответа, запишите их и сообщите, что эту информацию необходимо уточнить, и что вы сможете ответить на них чуть позже телефонным звонком.
 
3. КАК ИНФОРМИРОВАТЬ?
1. Подготовить информационный материал 

- Самостоятельно скачать и распечатать на цветном принтере информацию с сайтов, или рекламные материалы, которые вам отправят в электронном виде.

- Запросить распечатанные рекламные материалы почтой (при заказе рекламы почтой – необходим предварительный план информирования и отчет о результатах).

3. Назначить встречу с ответственным лицом, показать рекламу и рассказать ему о функциональности Товара или передать ему информацию для ознакомления.


4. ГДЕ ИСКАТЬ КЛИЕНТОВ?
Составить перечень организаций - потенциальных клиентов см. Дерево клиентов.
5.КАК ВЫСТАВИТЬ СЧЕТ?
Вашему клиенту необходимо заполнить Бланк заказа и отправить по факсу или эл.почте.
На реквизиты Вашего клиента, выставляется счет, который будет оплачивать клиент.
 В счет входит сумма по доставке.
6.КАК ПОЛУЧИТЬ ВОЗНАГРАЖДЕНИЕ?
За выполнение Агенту выплачивается вознаграждение от 10% до 15 %  

(индивидуально) от суммы, оплаченной клиентом на р/счет фирмы.

Оплата  вознаграждения Агенту производится в период с 1-го по 5-ое число 

каждого текущего месяца, путем перевода  соответствующих сумм 

на  счет Агента  в банке. 

По желанию Агента оплата может быть произведена продукцией Фирмы. 

